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Twój profil

Aplikuj teraz!

www.boschrexroth.pl/kariera

Twoje zadania

O nas

Inżynier ds. techniczno-handlowych 
Aplikacje w Maszynach Samojezdnych  
Elektronika i Hydraulika Mobilna (k/m) 

Czas pracy:
Pełny etat

WHEN WE MOVE, YOU WIN. 
MOVE WITH US!

MA-Ww

• opieka nad klientami z zakresu Aplikacji Maszyn   
Samojezdnych na bazie hydrauliki i elektroniki regionu
woj. dolnośląskiego i opolskiego

• zdobywanie zamówień na sprzedaż produktów, systemów
i projektów w zakresie napędów i sterowań hydraulicznych
i elektrohydraulicznych

• szukanie nowych rynków zbytu i zdobywanie nowych 
klientów

• doradztwo techniczne i produktowe w stosunku do klientów z 
regionu

Nasze technologie sterowań i napędów zapewniają 
wydajność, moc i bezpiecznie wprawiają w ruch maszyny 
niezależnie od ich wielkości. Inspirujemy naszych klientów 
inteligentymi rozwiązaniami systemowymi - od wirtualnie 
połączonych ze sobą maszyn do fabryki przyszłości. 
Dołącz do nas i pomóż nam wprawiać świat w ruch! 
Zapraszamy do Bosch Rexroth. 

Lokalizacja: 
Wrocław, ul. Kwiatkowskiego 4

Podmiot prawny: 

Aplikuj tu:
https://system.erecruiter.pl/FormTemplates/RecruitmentForm.aspx?WebID=2e72e685d224439c817359ca28478d8f 

W ramach wynagrodzenia oferujemy m.in.:

• premię zależną od wyników, nagrody jubileuszowe
• kartę lunch pass i kantynę w Warszawie, kartę podarunkową na święta
• kartę sportową, bilety do teatru, na koncert
• rozszerzoną opiekę medyczną, ubezpieczenie NNW 24h/7
• ubezpieczenie na życie wraz z Pracowniczym Programem Emerytalnym
• paczki dla dzieci na święta, dofinansowanie kolonii lub wypoczynku pracownika
• dofinansowanie nauki języka i dostęp do platformy e-learningowej
• zakupy pracownicze produktów Bosch

• wykształcenie wyższe techniczne; kierunek mechanika, 
budowa maszyn, mechatronika

• kilkuletnie doświadczenie w zakresie hydrauliki i elektroniki w 
maszynach samojezdnych

• zamiłowanie do doradzania w tematach technicznych i do 
doboru produktów

• doświadczenie w kontaktach z klientem w sektorze B2B
• wysoki poziom komunikatywności i mobilności
• odpowiedzialność i inicjatywa w zdobywaniu nowych klientów
• biegła znajomość języka polskiego
• dobra znajomość języka angielskiego i/lub niemieckiego
• twórczy zapał i umiejętność aktywnej pracy w zespole
• prawo jazdy kat. B

https://system.erecruiter.pl/FormTemplates/RecruitmentForm.aspx?WebID=a74febb905c947db988713064699b1b3
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